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キヤノン IT ソリューションズが、ニーズウェルと 
資本業務提携契約を締結 

 

 

キヤノンマーケティングジャパングループのキヤノン IT ソリューションズ株式会社（本社：東京都港

区、代表取締役社長：金澤 明、以下キヤノン ITS）は、株式会社ニーズウェル（本社：東京都千代田

区、代表取締役社長：船津 浩三、以下ニーズウェル）との長期的な提携関係の構築・推進をめざし、

資本業務提携契約を締結しました。 

 
 

 キヤノンITSは、キヤノンマーケティングジャパングループのITソリューション事業において中

核を担い、2020年に策定した長期ビジョン「先進ICTと元気な社員で未来を拓く“共想共創カンパ

ニー”」のもと、SIおよびコンサルティングや、各種ソフトウェアの開発・販売事業を展開しており

ます。 

 

ニーズウェルは独立系のシステムインテグレータとして長年にわたり金融系システム開発を中心

に幅広い業界のソフトウェア開発に携わるとともに、AI、RPAなどの技術により独自の機能を付加し

ながら、デジタル経済の要請に応え、企業のDXの推進を支援するさまざまなソリューション製品を

提供しております。 

 

キヤノンITSとニーズウェルは2016年より金融業向けを中心としたシステム開発パートナーとし

て協業関係を構築してまいりました。 

この度の資本業務提携は、製造・流通業向けやITインフラなどへの協業領域の拡大に加え、キヤ

ノンITSが開発・販売するローコード開発プラットフォームWebPerformer（※）によるニーズウェ

ルの案件対応力の強化を図ることが、両社の成長フェーズにおいて相互の発展につながるとの共通認

識のもと、中期的な目標を合意したものであります。併せて、これらの関係をより強固なものとする

ため、市場買付によりニーズウェルの株式を取得する予定です。 

 

 主な提携内容および両社による中期的な目標  

1. 両社の取引金額目標の早期達成  

2. ニーズウェルのWebPerformer 技術者の早期育成  

3. ニーズウェルのWebPerformerを活用した開発案件拡大 

 

キヤノンITSは今後も多様なパートナー企業との関係強化を図り、お客さまへの価値提供を最大

化することをめざしていきます。さらに、WebPerformerの販売を通じて、システム開発現場の開発

効率を向上するだけでなく、お客さまのDXの推進やIT人材不足・変化する働き方への対応など、持

続可能なシステム開発環境を実現することで社会課題解決へ取り組んでいきます。 
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※ WebPerformer 

キヤノンITSが開発したローコード開発プラットフォーム。ノンプログラミングでWebアプリケーシ

ョンを自動生成し、直感的な開発、素早いリリース、自動生成による品質の均一化などにより、短納

期・高品質・低コストを実現します。 

 

 株式会社ニーズウェルについて 

社 名 株式会社ニーズウェル 

所在地 東京都千代田区紀尾井町4番1号 ニューオータニガーデンコート 

代表者 代表取締役社長 船津 浩三 

事業内容 「業務系システム開発」、「基盤構築」、「コネクティッド開発」、「ソリューシ

ョン・商品等売上」各サービスラインにおけるソフトウェア開発・運用・保

守 

資本金 ６億51百万円（2021年 6月末現在） 

URL https://www.needswell.com/ 

 

 

 

 

●報道関係者のお問い合わせ先：企画本部 コミュニケーション推進部 コミュニケーション推進課 03-6701-3603(直通) 

●ニュースリリースホームページ：canon.jp/newsrelease 


